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U n  e c o s i s t e m a  v e r t i c a l e .

D a l l ’ i n i z i o  a l l a  f i n e ,  u n  s o l o  i n t e r l o c u t o r e .

SIAMO UN ecoSISTEMA
Abbiamo dato vita ad una 
rete che mette in relazio-
ne chi cerca personale, chi 
lo forma, chi lo coordina 
sul mercato e chi fornisce i 
beni essenziali per rendere 
un soggiorno memorabile.

Alla base di Network Turismo ci sono quattro 
aziende operative con funzioni complementa-
ri, già consolidate sul mercato, che rappresen-
tano le colonne portanti del nostro modello di 
business.

COSA FACCIAMO

•	 Ricerca e somministrazione di personale qualificato
•	 Formazione professionale per l’hospitality
•	 Portale e-commerce turistico B2B | B2C
•	 Forniture dirette per l’hotellerie

La nostra forza è nell’integrazione: un unico punto di accesso per risolvere esi-
genze diverse, con competenze verticali in ogni area strategica.



Z E R O  S C H E M I .
O G N I  I N T E R L O C U T O R E ,  I L  S U O  A P P R O C C I O .

S C U O L E
I T S

U N I V E R S I T À

interessati a inserire i propri studenti 
in percorsi professionalizzanti

in collaborazione con la rete

T O U R  O P E R A T O R
A G E N Z I E  I N C O M I N G

alla ricerca di pacchetti
strutturati e canali

di distribuzione qualificati
per rafforzare l’offerta

o la visibilità commerciale

E N T I  P U B B L I C I
D M O

impegnati nella promozione
e commercializzazione delle
destinazioni turistiche italiane

che cercano soluzioni operative
su misura: dalla selezione del personale 
alla promozione sui mercati esteri,
dalla formazione interna alla gestione
dei costi d’acquisto.

I principali destinatari della nostra proposta sono

Nessuna soluzione preconfezionata.
Solo progetti coerenti con la realtà e l’obiettivo.

I S T I T U Z I O N I

coinvolte in Erasmus+
e bandi formativi europei,

in cerca di partner per 
percorsi di placement

e scambio

A CHI CI RIVOLGIAMO

st
ru

ttu
re ricettive
operatori turistici



L E  L E V E  C H E  O F F R I A M O  A L  T U O  B U S I N E S S

↗EFFICIENZA
Riduciamo tempi e 
complessità nelle fasi 
operative

↗CONNESSIONI
Visibilità, collaborazione, 
sinergie tra aderenti
alla rete

↗COMPETENZA
Ogni azienda
è specializzata, con 
esperienza verticale

↗SEMPLIFICAZIONE
Un solo punto di accesso
per più servizi

↗RISPARMIO
Convenzioni attive, forniture
dirette, riduzione dei costi fissi

↗PERSONALIZZAZIONE
Nessun pacchetto standard, 
solo soluzioni su misura



A P R I
S C E G L I
C O M B I N A

CHECK-IN
SEMPLIFICATO
Il valore di Network Turismo 
risiede in un modello inclu-
sivo, flessibile e gratuito, 
pensato per abbattere le 
barriere all’ingresso e favo-
rire sinergie reali.

Chi aderisce alla rete sceglie liberamente quali 
servizi utilizzare e in che misura, accedendo a 
una piattaforma di opportunità disegnata per 
semplificare il lavoro e moltiplicare i risultati.

Ogni azienda o struttura ricettiva
può aderire alla rete
» senza fee
» senza obblighi di esclusiva
» senza vincoli operativi A P R I  l e  p o r t e  d i  u n a  r e t e  s e n z a  v i n c o l i .

S C E G L I  l i b e r a m e n t e  l e  a r e e  d i  i n t e r v e n t o .
C O M B I N A  i  s e r v i z i  i n  m o d o  m o d u l a r e .



UN ORIZZONTE
IN ESPANSIONE

NON OVUNQUE.
DOVE CONTA.

NON CHIUNQUE.
CHI CONTA.

Network Turismo opera atti-
vamente su tutto il territorio 
nazionale. 

Il prossimo passo è già 
tracciato: l’espansione nei 
mercati europei,
con l’apertura di sedi fisiche
e lo sviluppo di partnership
in ambito formativo
e commerciale.

Scegliamo le vetrine internazionali 
che plasmano il mercato.
Luoghi in cui domanda e offerta
si incontrano e generano
opportunità.

Qui la nostra rete si racconta,
cresce, si connette.

Partnership operative.
Vantaggi economici.
Opportunità formative.

Dalle scuole alberghiere alle strutture 
aderenti, fino ai programmi Erasmus+: 
scegliamo solo ciò che amplifica la rete 
e restituisce valore ai territori.

NON SI TRATTA SOLO DI ESPORTARE UN BRAND,
MA DI REPLICARE UN MODELLO.

Un modello che funziona perché parte da un bisogno 
reale: rendere la gestione del turismo più semplice, 
sostenibile e interconnessa.
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COSA FACCIAMO

• Accordi di commercializzazione 
con caricamento diretto del 
prodotto oppure tramite channel.

• Attivazione canali: portale B2C, 
area B2B riservata, collegamenti 
con player contrattualizzati.

• Modelli offline e online: allotment, 
vuoto per pieno, allotment 
garantito, free sale, prodotto 
diretto.

• Booking staff e assistenza con 
call center dedicato.

Vimundi è il collettore commerciale del network. 
Mette a sistema strutture, pacchetti e canali di distribuzione, 
unendo vetrina B2C e spazio riservato B2B.
L’obiettivo è aumentare visibilità e conversione, senza 
appesantire l’operatività interna.

Parliamo del tuo prodotto.
Attiviamo i canali che ti servono davvero.

CONTACTS

A CHI CI RIVOLGIAMO

Strutture ricettive e operatori che 
desiderano ampliare la finestra 
commerciale, presidiare più 
mercati e mantenere il controllo 
delle condizioni.

VANTAGGI

• Un hub, più canali di vendita 
attivi.

• Maggiore visibilità e “finestra 
online” sempre presidiata.

• Supporto operativo del booking, 
senza caricare il front office.

• Flessibilità contrattuale: si 
attivano solo i modelli utili alla 
struttura.

GIULIO DE SANTIS
g.desantis@vimundi.it - T. +39 388 88 20 457
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COSA FORNIAMO

• Dotazioni professionali per hotel.
• Logistica e consegna pensate per le esigenze dell’ospitalità.
• Consulenza d’acquisto per assortimento e programmazione forniture.

Mediterranea nasce per migliorare gli acquisti della rete: 
importiamo e distribuiamo articoli no food con particolare 
specializzazione nel canale hotellerie, acquistando direttamente 
dalle fabbriche per ridurre passaggi, tempi e costi.
Operativi in modo capillare nel Sud Italia, con piano di 
espansione nazionale in corso.

A CHI CI RIVOLGIAMO

Strutture alberghiere che richiedono forniture professionali 
affidabili e condizioni d’acquisto vantaggiose.

VANTAGGI

• Acquisti diretti dai produttori italiani ed esteri.
• Prezzi più competitivi e continuità di approvvigionamento.
• Ottimizzazione delle scorte e riduzione dei tempi di consegna.

CONTACTS

Richiedi la linea prodotti
e una proposta dedicata
per la tua struttura.

PASQUALE CORDASCO
mediterraneaimportexport23@gmail.com - T. +39 333 42 10 178
DAVIDE SAGARRIGA VISCONTI
davide.sv@natao.it - T. +39 388 10 19 149
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ISCRIZIONE MINISTERIALE N. 0000263.12.06.2025 

COSA FACCIAMO

• Ricerca e selezione di profili per 
hotel e ospitalità (reception, sala, 
cucina, bar, housekeeping, 
manutenzione).

• Somministrazione e gestione 
amministrativa dei lavoratori.

• Supporto su documentazione e 
idoneità (candidati italiani e 
stranieri con regolare permesso).

• Integrazione, quando utile, con 
percorsi formativi erogati da 
Hotel Academy.

Natao è la società del network dedicata 
al recruiting per il turismo. Gestiamo 
l’intero processo – dal brief al 
placement – con un servizio costruito 
sulle esigenze della struttura.

COME FUNZIONA

• Brief operativo: raccolta requisiti 
e analisi del bisogno.

• Ricerca e screening dei CV.
• Primo colloquio con Natao e 

shortlist.
• Secondo colloquio con la 

struttura richiedente.
• Inserimento.

Invia il tuo fabbisogno di personale.
Prepariamo la shortlist e il piano di inserimento.

A CHI CI RIVOLGIAMO

Hotel e catene 3–4–5 stelle, resort, 
villaggi, strutture stagionali e 
annuali che richiedono copertura 
rapida dei ruoli oppure continuità 
operativa.

CONTACTS
ROMEO SAGARRIGA VISCONTI
romeo.sagarriga@natao.it - T. +39 347 49 92 200
ROBERTO MICCHETTI
roberto.micchetti@natao.it - T. +39 331 34 94 529



UNA RETE DI C
OMPETENZE AL SERVIZIO DELL 'OSPITALITÀ ITALIANA

T R A I N I N G



COSA FACCIAMO

• Corsi in sede, online e in struttura.
• Attestati e certificazioni 

riconosciuti.
• Partnership con scuole 

alberghiere, ITS e Università della 
Gastronomia.

• Collegamento con il network per 
opportunità di inserimento 
lavorativo.

Competenze pratiche, percorsi riconosciuti, sbocchi reali.
Hotel Academy progetta e realizza percorsi professionali e 
operativi per l’hospitality.
La formazione è pensata per essere immediatamente 
spendibile in struttura e dialoga con i servizi del network.

VANTAGGI

• Docenze con taglio pratico e 
standard operativi.

• Programmi modulari costruiti 
sulle esigenze delle strutture.

• Allineamento con i fabbisogni di 
personale del network.

A CHI CI RIVOLGIAMO

Lavoratori che desiderano 
aggiornarsi e crescere di ruolo.
Giovani in cerca di un percorso 
professionalizzante orientato 
all’occupazione.

Richiedi calendario corsi,
piani su misura
e modalità di certificazione.

AREE FORMATIVE

• Cucina
• Sala ristorante e bar
• Reception e front office
• Housekeeping e standard di reparto

CONTACTS
ROMEO SAGARRIGA VISCONTI
romeo.sagarriga@natao.it - T. +39 347 49 92 200
ROBERTO MICCHETTI
roberto.micchetti@natao.it - T. +39 331 34 94 529




